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Mochten Sie Kran & Buhne in
gedruckter Version regelmaldig erhalten?

Abonnieren Sie es einfach hier online. Dann haben Sie zu jeder Tages- und
Nachtzeit Zugriff auf die neuesten Nachrichten und Hintergrundinformationen
rund um die Hebeindustrie.

www.Vertikal.net/de/journal_subscription.php

Suchen Sie mehr Informationen
Uber den britischen und irischen Markt?

Mit Cranes & Access erhalten Sie Informationen aus erster Hand. Holen
Sie sich |hren Vorteil nach Hause. Abonnieren Sie gleich hier online.

www.Vertikal.net/en/journal_subscription.php

www.Vertikal.net/Vermieter.

Ihre Vermieter aus Deutschland, der Schweiz und Osterreich finden Sie ohne
langes Suchen in unserem Verzeichnis. Einfach Region auswahlen und Sie
erhalten schnell eine Ubersicht der Kran- und Arbeitsbiihnenvermieter vor Ort.

www.Vertikal.net/Vermieter

Unser Gratisangebot:

Der Newsletter von Vertikal.net. Neueste Nachrichten aus der Branche erhalten
Sie sofort per Email zugesandt. Damit Sie auch nur die Nachrichten erhalten,
die Sie interessieren, wahlen Sie ihre Bereiche selbst aus.

Loggen Sie sich noch heute ein.

www.Vertikal.net/de/newsletter.php

Die gesamte Ausgabe von Kran & Buhne erhalten Sie auch online als eine
PDF-Datei. Laden Sie sich das komplette Heft gleich hier online herunter.
ACHTUNG: Die Datei umfasst rund 4-5 Mb.

www.Vertikal.net/de/journal.php
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Malgeschneiderte Versicherungskonzepte zu TOP- KONDITIONEN

Durch jahrelange Zusammenarbeit mit Unternehmen und Verbdnden der
Branche und durch die Betreuung zahlreicher Arbeitsbihnen-, Baumaschinen-

i und Kranvermieter kennen wir das Haftungspotential und haben besonders
__ﬁ;_in?tﬁh""i uﬂﬁ-ll umfangreiche und zugleich kostenglnstige Versicherungskonzepte enbwickeil.
'FEEELEELE—“_E:'_‘E—_—_J = Wer wir sind

Wir sind ein dberregional Etiger Versicherungsmakler, der bundesweit Unternahmen

aus Industrie, Handel, Handwerk und Gewerbe in allen Finanz- und Versicherungs-
fragen betreut. Oberstes Gebof unserer Firmenphiosophie isf es, unsere Mandanfen
unabhingig, neutral und kompetent zu beralen.

Rudoli-Diesel-Str. 4
S48 Baratal = Schnelle Hilfe im Schadenfall

Tel.: 05861 - 57 98 13 40 Jeder Schaden ist mit einer Menge Arger verbunden. Gut zu wissen, dass Sie ineinem
Fax.: 0561 - 57 98 17 44 solchen Fall mit einer professionellen und intensiven Unterstltzung rechnen kinnen.
Wir kiimmem uns um die Abwicklung des Schadens und helfen bei der Auswahl| eines
Infoi@MM-Mornewsg.de geaigneten Sachverstandigen. Unser Ziel ist eine schnelle und unkomplizierte
www. VMM-Morneweq. de chadenabwickiung. Rufen %ie uns an - wir beraten Sie gern.

UpRiaht Subscribe to
Fﬂ\EﬂED EEEEE c ra n ets

mikro Scheren
kro Scheren | §aCCESS
The only way to
guarantee 72
that you
receive

BUHNEN * SCHEREN * PLATTFORMEN

DEUTSCHLAMD. Tod 448 @) 221 ITQESET oo #4910 221 1706534

LW & BUROPE. Tt +44 (1) 1207 521 111 Fag +44 (0] 1207 523 3155 Subscribe online at
www.upright.com www.vertikal.net




Isikomanagement und
ersicherungsschutz

. Wer hoch hinaus will, dem ist ein
1€ emen sagen,

das Notigste

reicht aus, bei
anderen kann es
ruhig ein bisschen
mehr sein. Haft-
pflicht-, Maschinen-
und KFZ-Versiche-
rung sind Standard.
Doch was ist ausrei-
chend und angemes-
sen? Wie ermittelt
man den Bedarf?
Diese Fragen sind
nicht pauschal zu
beantworten, sondern bedirfen einer genaueren Prifung, denn
der Teufel steckt im Detail.

Erfahrungen besagen, dass 90 Prozent aller Arbeitsbiihnenver-
mieter ihren Versicherungsbedarf falsch einschdtzen, Existenz
bedrohende Risiken ungentigend versichert sind und der beste-
hende Versicherungsumfang nicht bekannt ist. Ursachen kon-
nen in einer falschen Beratung ebenso liegen wie in der Tatsa-
che, dass der Versicherungsschutz sich mit den Firmen nicht
weiter entwickelt hat, Versicherungsvertrage nicht den Marktver-
dnderungen angepasst wurden.

Was also ist zu tun? Das Zauberwort heif3t Risikomanagement.
Es ist der beste Weg, die Unternehmensrisiken umfénglich zu
identifizieren, zu bewerten und durch geeignete Mafinahmen

gutes Sicherheitsnetz zu empfehlen.
Diesem Satz wird sicherlich jeder
zustimmen. Es stellt sich nur die Fra-
gen, wie feinmaschig und wie zuver-
lassig ein solches Netz — gerade in
der Arheitshiihnenbranche — heschaf-
fen sein muss. Einige Antworten hier-
zu von den Spezialisten des Versiche-
rungshiiros Gossler, Gobert & Wolters.

zukiinftig auszuschliefen. Ein Teil der verbleibenden Restrisiken
kann letztendlich mittels Versicherungsschutz erfasst werden.

Wie sollte solch ein Risikomanagement beziiglich Versiche-
rungsschutz aussehen?

Zundchst sollten alle versicherungsrelevanten Daten und Infor-
mationen zusammengestellt, hinsichtlich ihrer Auswirkungen auf
die Firma bewertet und in einer Priorititenliste erfasst werden.
Dies umfasst unter anderem die Fragen: Welche Tatigkeiten
fihrt das Unternehmen aus? Wie steht es mit Umsatz, Mitarbei-
terzahl sowie den Lohn- und Gehaltskosten? Welche umweltrele-
vanten Anlagen und Stoffe sind vorhanden? Wie grof3 ist der
Maschinenpark? Welche Finanzierungsverpflichtungen beste-
hen? Stimmen die Inhalte der AGB und des Mietvertrages mit
dem Versicherungsschutz tiberein? Wird ein Schadenmanage-
ment benotigt? Und sind Sonderbedingungen vorhanden, die
Sonderl6sungen verlangen? Dies sind einige exemplarische
Punkte, die sich beliebig fortsetzen lassen.

Praxis-Beispiele

Einer der wichtigsten Vertrége ftir Firmen ist die Betriebs- und
Umwelthaftpflichtversicherung. Es ist auch einer der Vertrége,
bei denen die meisten Defizite zu Ungunsten des Versicherten
festgestellt werden. Unvollstandige Tatigkeitsbeschreibung, zu
geringe Deckungssummen und einschrankende Versicherungs-
bedingungen kénnen im Schadenfall durchaus zur Katastrophe
werden. Wenn zum Beispiel die Serviceleistungen fiir Dritte
auch LKW-Biihnen umfassen, so mussen die Versicherungsbe-
dingungen auch die Zusatz-Haftpflichtversicherung fiir Kraftfahr-
zeug-Handel und Handwerk beinhalten.

Die Tatigkeitsbeschreibung sollte jeder Vermieter auf Vollstan-
digkeit priifen! Wenn neben der Vermiettétigkeit auch Baumpfle-
gearbeiten durchgefiihrt werden, so muss dies im Versiche-
rungsvertrag vermerkt sein, denn sonst kann unter Umstdnden
der Versicherer bei einem Schaden die Leistung verweigern.
Das gilt Gbrigens fur alle Tatigkeitsfelder des Unternehmens. »




Versicherung
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« In der KFZ-Versicherung fiir LKW-Arbeitsbtihnen muss zwin-
gend das Vermietrisiko eingeschlossen und auch dokumentiert
sein. Ist dies nicht der Fall, konnen bei einem Haftpflichtscha-
den hohe Kosten auf den Vermieter zukommen, denn das Ver-
mietrisiko gilt in der KFZ-Haftpflicht nicht automatisch mitversi-
chert. Hier sollte man sich auch nicht auf Aussagen des Vermitt-
lers oder Versicherers verlassen. Nur das, was im Versiche-
rungsschein dokumentiert ist, gilt auch versichert.

Dass Risikomanagement aber viel weiter geht, verdeutlicht fol-
gendes Beispiel:

Sehr schlechte Schadenverldufe in den einzelnen Versicherun-
gen flihren zwangslaufig dazu, dass die Versicherer tiber kurz
oder lang den Vertrag kiindigen oder die Pramie oder den Selbst-
behalt erhéhen. Sich einen neuen Versicherer suchen und hoffen,
dass es besser wird, ist eine Variante, aber die schlechtere.

Zu analysieren, wo die Ursachen liegen, diese zu beseitigen
oder einzuddmmen, ist die andere Variante, die zwar mehr Auf-
wand erfordert, aber auch die erfolgreichere ist. Sicherlich
benotigt man hierfiir einen Dienstleister mit entsprechendem
Know-how. Auch hier belegen Erfahrungen, dass dieser Weg der
nachhaltigere ist und auf lange Sicht wesentlich kostengiinstiger.

Es wird also deutlich, dass Risikomanagement und Versicherun-
gen nicht losgelost voneinander zu betrachten sind, sondern einen
Komplex bilden, der dazu beitrdgt, Risiken im Unternehmen bes-
ser zu beherrschen und Kosten zu sparen. Es ist demzufolge Erfor-
dernis und Ergdnzung. Risikomanagementdienstleistung stellen im
Markt nur sehr wenige Versicherungsmakler zur Verfiigung. K&B
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