
FÜR ERFOLGSTYPEN.

Lifting your dreams

www.tadanofaun.de

Stark. Lang. Leicht. Der neue ATF 60G-3.
Er teleskopiert Lasten bis zu 40 Tonnen. Er operiert bis auf 44 m Radius am Hauptausleger. Er fährt in einer 10 Tonnen 
Achslastkon� guration. Kurzum: Der ATF 60G-3 bietet Ihnen ein außergewöhnlich breites Einsatzspektrum, das weit über 
das vergleichbarer 60-Tonner hinausgeht. Für einen sehr hohen Auslastungsgrad. Und Ihren nachhaltigen Erfolg.  
Wenn nur der Erfolg zählt: Der neue ATF 60G-3.

Mehr Informationen zu Ihren Erfolgschancen erhalten Sie unter: www.atf60g-3.de

Max. Traglast Ausleger Auslegerverlängerung Max. Rollenhöhe Max. Radius Motor (Oberwagen) Antrieb

60 t 9,5 m – 48 m 1,7 m – 7,4 m 58,4 m 44 m 260 kW (354 PS) 6 x 4 x 6 (6 x 6 x 6 off-road)

JETZT VERFÜGBAR
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Vertikal Days 2019 

Termin steht 
Die 13. Ausgabe der größten Aus-
stellung für Höhenzugangstech-
nik auf den Britischen Inseln fin-
det am 15. & 16. Mai 2019 statt. 
Wie zuletzt in Donington Park 
in der Grafschaft Leicestershire 
und direkt neben dem Flughafen 

East Midlands. Die nächstgrößere 
Stadt ist Birmingham. Anmeldun-
gen für Aussteller sind ab sofort 
möglich. Besucher können sich ab 
Januar 2019 online registrieren, 
wie immer kostenlos. Mehr unter 
www.vertikaldays.net. � 

Mammoet Deutschland hat am 
1. November eine neue Nieder-
lassung in Hamburg eröffnet, 
die vierte bundesweit. Von der 
Elbmetropole aus soll der nord-
deutsche Markt für Großprojekte 
angekurbelt werden, vorrangig in 
den Bereichen Häfen und Werf-
ten, Chemieanlagen, Rückbau von 
nuklearen Anlagen, On- und Off
shore-Windenergie sowie Infra-
strukturbau. Zumal bereits etliche 
Mammoet-Kunden aus der Wind-
branche in der Hansestadt ihren 

Sitz haben. „Um die stetig wach-
senden Anforderungen unserer 
Kunden aus den Bereichen Schiff-
fahrt und Offshore-Wind aufneh-
men und umsetzen zu können, ist 
es für uns wichtig, in Nord-
deutschland vor Ort zu sein“, er-
klärt René Biernacki, Commercial 
Manager Nord. � 

ATN legt wieder los
Nach den schwierigen Monaten 
mit überstandenem Insolvenz-
verfahren und dem Einstieg der 
italienischen Fassi-Gruppe soll 
jetzt wieder Normalität bei ATN 
einkehren. Drei Monate lang stand 
die Produktion im Sommer still. 
Am Freitag, den 19. Oktober 2018 
ist erstmals wieder eine Bühne 
gebaut worden; natürlich eine 
Vertikalmastbühne vom Typ Piaf. 
Mit diesen Modellen wurde der im 
Jahr 2000 gegründete Hersteller 
bekannt. „Das oberste Ziel von 
ATN ist es, die Montagezeiten 
drastisch zu verkürzen und die 

Markteinführung zu beschleuni-
gen. Dies erfordert eine Neudefi-
nition der Produktionsorganisa-
tion und die Implementierung 
von deutlich komfortableren und 
ergonomischeren Arbeitsplätzen“, 
erläutert der neue CEO Christian 
John. Von zuvor 70 Mitarbeitern 
und einem jährlichen Output von 
600 Bühnen kommt ATN nun mit 
rund 50 Beschäftigten aus, knapp 
20 mussten im Sommer entlassen 
werden. Das neue Management 
peilt für 2019 ein Produktionspro-
gramm von 500 Bühnen im Jahr 
an. � 

Panorama

Jetzt Karlsruhe 

Platformers’ Days 
ziehen um

Am 18. und 19. September 2020 
werden die Platformers’ Days erst-
mals auf dem Gelände der Messe 
Karlsruhe stattfinden. Was als be-
schauliche Veranstaltung in der 
abgeschiedenen Rhön begonnen 
hat, zieht nun um in eine Stadt 
mit über 300.000 Einwohnern. Am 
bisherigen Standort ist das deut-
sche Bühnenevent immer wieder 
an seine Grenzen gestoßen. Ob im 
Gegenzug der Charakter von Ho-
henroda den Weg auch ins Badi-
sche finden wird, war unter ande-
rem eine der Fragen, die etliche 
der Aussteller bei einem Besuchs-
termin am neuen Standort Ende 
November in Erfahrung bringen 
wollten. Auch verlassen die Plat-
formers’ Days die Mitte Deutsch-
lands in Richtung Südwestecke, 
die im Gegenzug mehr Industrie 
im Umfeld hat. 

Inzwischen gab es eine Vorbege-
hung mit einigen Ausstellern. Zu 
den Veränderungen meint unter 
anderem Klaus-Dieter Rösler, Ge-
schäftsführer von Rösler Soft-
ware: „Es wird zu einer Messe mit 
viel mehr Ausstellern.“ Bezüglich 
des Charakters der Veranstaltung 
sprachen andere von einer Pro-
fessionalisierung, sehen es aber 
positiv. „Ich habe Vertrauen in 
Oliwer Dahms“, meint denn auch 
Alain Dutreuil, Exportmanager 
von ATN.

Der bisherige Veranstalter Vertikal 
Events von Oliwer Sven Dahms 
und die Karlsruher Messe- und 
Kongress GmbH (KMK) arbeiten 
zukünftig zusammen. Reinhard 
Willenbrock ist auch für 2020 
nicht nur als Aussteller mit IPAF 
Deutschland dabei, sondern auch 
als Mitverantwortlicher. Dahms 
sagt: „Als Mitgründer der Plat-
formers’ Days ist es mir beson-
ders wichtig, dass sich die Messe 
weiterhin positiv entwickelt. 
Durch die Kooperation mit der 
Messe Karlsruhe wird die bisher 
investierte Arbeit weiter Früchte 
tragen. Ich bin davon überzeugt, 
dass die Platformers’ Days in 
Karlsruhe ein ideales neues Zu-
hause finden, und freue mich 
schon sehr auf die Zusammen-
arbeit.“ KMK-Geschäftsführerin 
Britta Wirtz ergänzt: „Die Messe 
Karlsruhe kann mit variablen Nut-
zungskonzepten, passenden Flä-
chenkapazitäten und lichtdurch-
fluteten, modernen Messehallen 
und einem direkt angebundenen, 
befestigten Freigelände punkten.“ 
Wie genau die Planung für die 
ersten neuen Platformers’ Days in 
2020 sein wird, wird erst gegen 
Ende dieses Jahres festgemacht. 
Schon jetzt steht ein weiterer Ter-
min fest: Am 5. September 2019 
wird im Rahmen der Tiefbau Live 
in Karlsruhe der 20. Geburtstag 
der Veranstaltung gefeiert. � 

Nummer 
Vier 

Licht in Sicht 

Mammoet  
in Hamburg  
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 Skyjack hat Andreas Bub zum 
Vertriebsleiter für Mittel- und 
Ostdeutschland einschließlich 
dem Großraum Berlin ernannt.  
Er kommt von der Vertriebs- und 
Vermietfirma W. Schnitger und 
war vorher beim Telematik
spezialisten Trackunit. 

 Abgang II: Norty Turner  
hat Riwal mit seinem Rücktritt 
vom Chefposten (CEO) über-
rascht. Über die Gründe wurde 
nichts verlautbart. Es hieß nur, 
Turner wolle ein neues Kapitel  
in seiner Karriere beginnen.  
Nach sechseinhalb Jahren an  
der Spitze von Riwal ist dieses 
Kapitel vorerst beendet.

 Neue Stelle, neuer Name: 
Simon Meester ist Vice President 
Global Sales & Marketing bei 
Genie. In dieser neu geschaf-
fenen Position verantwortet er 
weltweit die Führung der Teams 
für Vertrieb, Marketing und 
Commercial Operations. Jacco  
de Kluyver, Genie VP Sales & 
Marketing EMEAR, berichtet 
somit nun an Simon Meester. 

 CMC stellt seinen Vertrieb 
personell neu auf: Fulvio 
Quercioli ist als Gebiets
verkaufsleiter Italien für die 
kettengeführten Produkte des 
Unternehmens zuständig.  
Er hat 30 Jahre Branchenerfah-
rung und war unter anderem 
bei Effer/Bizzocchi, PM/Oil & 
Steel und Comet. 

 Neu bei Hansaflex als Ver- 
triebsleiter der Region Südwest 
ist Hartmut Chrzan.  
Gemeinsam mit Regionalmana-
ger Jens Naumann übernimmt 
der Diplom-Ingenieur der 
Verfahrenstechnik damit die 
personelle, organisatorische und 
wirtschaftliche Verantwortung 
für 22 Niederlassungen, 120 
Mitarbeiter und 26 Servicefahr-
zeuge in der Region. 

 Kranlyft hat Jonas Gadolin 
als neuen Technischer enga-
giert. Gadolin war gut 20 Jahre 
war er für die Volvo-Firmen-
gruppe im After-Sales-Geschäft 
tätig, unter anderem in Dubai 
und Taiwan.

 Doppelte Neuernennung:  
Seit 1. September ist Thomas 
Méheust Genie Sales Direktor 
für Benelux, Israel und Ge- 
brauchtmaschinen. Von Groß- 
britannien aus berichtet er an 
Jacco de Kluijver, Genie VP  
Sales & Marketing EMEAR.  
Nach 2,5 Jahren bei ATN und 
mehr als zehn Jahren bei 
Youngman war Méheust zuletzt 
kurz für Unic Cranes tätig. 

 Seit dem 1. Oktober bekleidet 
Arjen Snijder die Position  
des Genie Sales Direktor für 
Deutschland, Österreich und die 
Schweiz sowie strategische 
Kunden. Er kommt von Riwal, 
wo er knapp sechs Jahre lang 
für das Einzelhandelsgeschäft 
und die Geschäftsentwicklung 
des Unternehmens verantwort-
lich war. 

 Abgang I: Stefan Heissler, 
Mitglied des Direktoriums der 
Liebherr-International AG mit 
Sitz im schweizerischen Bulle, 
hat sein Amt zum 1. September 
2018 aufgegeben und die Fir- 
mengruppe aus persönlichen 
Gründen verlassen. Was genau 
hinter der Demission steckt, 
wurde nicht mitgeteilt. 

Der italienische Transportspezi-
alist Cometto hat Joachim 
Kolb in sein Vertriebsteam 
berufen. Kolb ist seit rund 20 
Jahren in der Schwertransport-
branche tätig und war zuvor 
bei Tii Sales aktiv (Scheuerle, 
Nicolas, Kamag und Tiiger).� 

Kurz  &  Wichtig

Zuwachs bei Genie: Senior Direktor Global Parts für Genie/Terex AWP ist Ryan Lusso. Dominique Luijckx 
und René Reniers bekleiden die ebenfalls neu geschaffenen Positionen als Regional Parts Manager EMEAR, 
sie unter anderem für Mittel-, Ost- und Südeuropa, er für den Norden Europas einschließlich DACH-Markt. �

 Guter Zweck: Beyer-Mietser-
vice spendet 5.000 Euro für die 
Kindertrauergruppe des Hospiz-
vereins Westerwald e. V. Damit 
sichert sie nach eigenem Bekun- 
den für die kommenden drei 
Jahre die Fortbildungen für die 
dort ehrenamtlich Engagierten 
sowie den Kauf der benötigten 
Materialien für die kindgerechte 
Trauerbegleitung. 

 Ende einer Ära: Die Mitglieder-
versammlung des Zentralverban-
des des Deutschen Baugewerbes 
ZDB hat turnusgemäß den Vor- 
stand neu gewählt. Neuer Präsi- 
denten ist Reinhard Quast. Der 
61-Jährige löst den 75 Jahre alten 
Hans-Hartwig Loewenstein ab, 
der zwölf Jahre lang an der Spitze 
des Verbands stand und zum 
Ehrenpräsidenten gewählt wurde. 

 Neuer Sales Manager für den 
italienischen Markt bei Palfinger 
Platforms Italien (PPI) ist Alfredo 
Careddu. Careddu, der zuvor fast 
19 Jahre bei Multitel Pagliero 
tätig war, arbeitet zusammen mit 
Catia Polli im Vertrieb. 
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Vorzeigeprojekt 

„New Way of Work“ wippt  

Mehr Stapler, mehr Umsatz, mehr 
Auszeichnungen, mehr Digitales: 
Auf seiner Jahreshauptversamm-
lung bastelt der große Vermie-
terverbund Partnerlift an seiner 
Zukunft. Wie bereits im Vorjahr 
beschäftigten sich die versam-
melten Vermieter mit dem lau-
fenden Konsolidierungsprozess in 
der Branche. „Daher ist es beson-
ders wichtig, wie sich Partnerlift 

in Zukunft aufstellen wird“, 
meinte Schliephake. Für 2019 
steht zudem der Ausbau des 
Netzwerks im Bereich Flurförder-
fahrzeuge auf der Agenda. Des 
Weiteren soll die Online-Vermie-
tung von Arbeitsbühnen erwei-
tert werden – um Gabelstapler 
und Baumaschinen. Und Aus-
zeichnungen gab es auch: für 
Lieferanten und Mitglieder.  � 

30 Jahre, 300 Krane im Jahr und 
300 Gäste – an „runden“ Daten 
und Anlässen fehlt es bei Teich-
mann dieses Jahr nicht. Ralf 
Teichmann hat die Firma 1988 im 
Haus seiner Eltern im Essener 
Stadtteil Frintrop gegründet. Was 
als Ein-Mann-Unternehmen be-
gonnen hat, ist inzwischen inter-
national aufgestellt. Heute ist 
Teichmann ein Anbieter für Ge-

brauchtkrananlagen, die kunden-
spezifisch angepasst oder über-
holt werden. Das Unternehmen 
beschäftigt 450 Mitarbeiter an 
zehn Standorten in Deutschland. 
In den letzten Jahren hat der Be
trieb etliche Firmen wie Krantech-
nik Ost, Brunnhuber Krane sowie 
Cranetech und zuletzt Krafotec 
Kranbau Wittenberg übernom-
men.� 

Sechs Wippkrane von Liebherr er-
richten das Vorzeigeprojekt „New 
Way of Work“, den Axel-Springer-
Neubau in Berlin. Vier 357 HC-L 
18/32 Litronic und zwei 280 HC-L 
12/24 Litronic übernehmen nahe-
zu alle anfallenden Hubarbeiten: 
Einbindung von Stahl, Transport 
von Beton, Montage der Fassaden 
sowie Abladen von LKWs. Die 357 
HC-L arbeiten mit Turmhöhen von 

bis zu 77 Metern und haben Aus-
ladungen von bis zu 50 Metern. 
Durch die Wipper ergibt das fast 
130 Meter Hakenhöhe. Die beiden 
280 HC-L sind mit jeweils 58 Me-
tern Turmhöhe und 40 Metern 
Ausladung im Einsatz. Die Krane 
sind sechs Tage die Woche jeweils 
zehn Stunden pro Tag im Einsatz 
– und das zwei Jahre lang. �  
� 

Hauptversammlung von Partnerlift 

Einfach mehr   
Läuft rund bei Teichmann

Mehrere Jubiläen 

Bei Arcomet tut sich was: Seit 
September 2018 ist der belgische 
Krandienstleister und Hersteller 
eigener Schnellmontagekrane nun 
auch offizieller Vertriebspartner 
von Terex Comedil in Deutschland. 
Diese Programmerweiterung im 
Bereich der Turmdrehkrane hat 
Arcomet zum Anlass genommen, 

Vertreter großer Bauunternehmen 
auf das Werksgelände von R & L 
Kranservice nach Langenau bei 
Ulm einzuladen. Gezeigt wurde 
unter anderem ein Arcomet A45 
Eco sowie ein Terex Comedil CTT 
132-6. Das Resümee am Ende 
des zweiten Ausstellungstages fiel 
positiv aus. � 

Arcomet lädt ein

Maschinenschau  
in Langenau  
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Das Messekarussell dreht sich weiter: Die 
APEX kehrt nach Maastricht zurück, wo sie 
erneut im Frühjahr/Frühsommer 2020 statt-
finden wird (wie zuletzt 2014 und 2017 in 
Amsterdam). Die zehnte Ausgabe findet vom 9. 
bis 11. Juni 2020 im MECC Messe- und Konfe-

renzzentrum statt. Dort gibt es nun ein neues 
und größeres Freigelände, das direkt mit den 
Haupthallen verbunden ist. Die beengt-ge-
quetschten Zeiten gehören damit der Vergan-
genheit an. �  
� 

Meyer Lift aus Hohenweststedt in Schleswig-
Holstein hat einen neuen Magni RTH 4.18 
Smart im Programm. Der Teleskoplader bietet 
vier Tonnen Tragkraft und 18 Meter Hubhöhe. 
Geschäftsführer Olaf Meyer sagt: „Angesichts 
der modernen Technik, des guten Preis-Leis-
tungs-Verhältnisses sowie der schnellen Ver-
fügbarkeit haben wir uns für Magni entschie-
den.“ � 

APEX 2020 

Zurück nach Maastricht

Smart in Schleswig-Holstein

Meyer mit  
Magni

Die Marke ‚Mateco‘ wächst: Alle europäischen 
Landesgesellschaften, die zum Konzern gehö-
ren, werden sukzessive in Mateco umbenannt. 
Spätestens 2020 treten diese in ihren jeweili-
gen Märkten komplett als Mateco auf. Den 
Anfang gemacht hat Gunco aus den Niederlan-
den, gefolgt von Vamasa aus Spanien. Dasselbe 

„Rebranding“ betrifft im Weiteren Statech in 
Tschechien und in der Slowakei, Gépbér in Un-
garn sowie Industrial in Mazedonien, Rumä-
nien und Bulgarien. Damit einhergehend wer-
den auch neue landesspezifische Websites 
gestartet wie jetzt zum Beispiel www.mateco.
es für Spanien. � 

Marke Mateco allenthalben

Zusammengefasst 



Mit „Tappi“, der LKW-Bühne für den guten Zweck, unterstützt der Arbeitsbühnenvermieter Ma-
teco soziale Einrichtungen mit Modernisierungsbedarf. Dieses Mal beim gemeinnützigen Zoo in 
Neunkirchen im Saarland, der sich mitten im Wald befindet. Baumpflege war angesagt. � 

Panorama

Könning Autokrane aus dem westfälischen Stadtlohn hat einen neuen 160-Tonner übernom-
men. „Bisher war der AC 120 unser größter Demag-Kran im Fuhrpark. Mit dem neuen AC 160-5 
sind wir jetzt in eine höhere Klasse aufgestiegen“, berichtet Firmeninhaber Marcel Könning, der 
den Kran gemeinsam mit seiner Frau Elisabeth, Tochter (und Juniorchefin) Verena sowie den 
beiden Kranfahrern Christoph Heming und Konrad Ruhnau in Zweibrücken abgeholt hat.� 

JLG hat seinen 250.000sten Boomlift produziert. Das Jubiläumsmodell, eine 660SJ mit 22 Meter 
Arbeitshöhe, geht an den US-Vermieter Skyworks. Skyworks hatte bereits die 100.000ste JLG-
Maschine überreicht bekommen, und auch die erste 1850SJ ging 2014 an die US-Firma. � 

Hydraulik-Sofortservice – 
24h sofort vor Ort

Unsere 280 Einsatzfahrzeuge 

des Hydraulik-Sofortservice sind 

rund um die Uhr für Sie im Ein-

satz. Bei einem Maschinenaus-

fall werden alle Arbeiten direkt 

ausgeführt – persönlich, schnell 

und zuverlässig. Mit unserer flä-

chendeckenden Fahrzeugflotte 

sind wir sofort vor Ort – ein  

Anruf genügt:  0800 77 12345.

24h Hydraulik Service
0800 77 12345

Online-Shop
hansa-flex.com/shop

Ihr Weg zu uns 
hansa-flex.com/app

Anzeige_HANSA-FLEX_Kran+Buehne_Ausg.138_68x297mm.indd   1 12.09.16   16:04
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www.hoeflon.com | sales@hoeflon.com | +31 342 400 288

Verkauf
Service
Schulung

Verkauf
Service
Schulung

Gewerbepark 2

49214 Bad Rothenfelde

Tel.: 0 54 24 / 39 63 3 - 0

www.meykratec.de

  

 

Investor übernimmt

Trojan 
wechselt  
in neue 
Hände

Montage mal anders 

Flat-Top-  
statt Auto-
kran

Der milliardenschwere Investment-
fonds KPS Capital Partners über-
nimmt den Batteriespezialisten 
Trojan, und zwar über sein Portfo-
liounternehmen C&D Technologies. 
Trojan, Marktführer bei zyklenfes-
ten Antriebsbatterien in Blockbau-
weise für den Arbeitsbühnenmarkt, 
wird derzeit von der Private-Equi-
ty-Gesellschaft Charlesbank Capi-
tal Partners kontrolliert, die 2013 
die Mehrheit übernommen hatte. 

Weitere Eigentümer sind die Fami-
lie Godber und das Management-
Team. Die in Pennsylvania ansässi-
ge Firma C&D Technologies stellt 
Batterien und Notstromsysteme 
her und wurde im August 2017 von 
KPS übernommen. Die Übernahme 
wird zwei bedeutende Batterieher-
steller mit komplementären Pro-
duktpaletten zusammenführen, 
das einen Umsatz von mehr als ei-
ner Milliarde US-Dollar erzielt. �

Turmdreher montiert Turmdreher: 
Für die Montage eines Wolff 7032 
in Mainz griffen die Verantwortli-
chen auf den 450 mt starken Flat-
Top-Kran 8035 Wotan X-treme 
zurück. 80 Meter Ausladung, 20 
Tonnen Maximallast, 3,5 Tonnen 
Spitzenlast im reinen Zweistrang-
betrieb, Hakenhöhe bis zu 200 
Metern – das sind die wesentli-
chen Merkmale des Anfang 2017 
neuvorgestellten BBL-Krans. Er 
erhielt den Vorzug vor einem Au-
tokran. Aufgebaut mit einer Aus-
legerlänge von 70 Metern, zog 
der Wotan den rund 13 Tonnen 
schweren Gegenausleger des WK 
7032 problemlos nach oben – auch 
noch bei 33 Metern Ausladung. 

„Das Limit laut Traglasttabelle war 
erreicht, doch das ließ sich der 
8035 gar nicht anmerken. Es war 
immer noch Luft nach oben!“, be-
richtet der BBL-Richtmeister be-
geistert. Auch den 35 Meter lan-
gen Ausleger des WK 7032 hievte 
der große Wotan in einem einzi-
gen Hub nach oben.� 

Effer bleibt als eigene Marke er-
halten, Lorenzo Cipriani (l.) bleibt 
an der Spitze: Hiab hat die Über-
nahme von Effer, ehemals CTE 
Group, abgeschlossen und sieht 
sich nun als „weltweiter Markt-
führer im Bereich Krane“. Cipriani 
wird an Joakim Andersson, Se
nior Vice President Cranes bei 
Hiab, berichten. � 
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FRANCE ELÉVATEUR DEUTSCHLAND GmbH
Pansastraße 38 - 04179 Leipzig - Deutschland  

Tel: +49 (0) 341 3088950 - E-mail: info@france-elevateur.de

CTE S.p.A.
info@ctelift.com • www.ctelift.com

HINTER JEDER 
EINFACHEN 
LÖSUNG, STECKT 
EINE GROSSE IDEE_

WICHTIGSTE MERKMALE:
ARbEITSHÖHE 27 m 
SEITLICHE REICHwEITE max 13 m 
TRAGLAST max 250 kg

®

KOMPAKT UND VIELSEITIG:

EINE NEU KONzIPIERTE LKw-TELESKOPARbEITS-
büHNE mIT 27 m ARbEITSHÖHE AUF 3,5 T

Folgen Sie uns auf:

27

Glasstec Nr. 25

Jubiläum geglückt 

Die Veranstalter zeigen sich 
zufrieden, die Aussteller ent-
spannt: Zur Jubiläumsveran
staltung der Glasstec kamen 
über 42.000 Besucher. Beson-
ders hoch mit 70 Prozent war 
dabei der Anteil der Gäste aus 
dem Ausland. Heinz Teupen, 
Geschäftsführer von TGT, titu-
liert dies mit dem Begriff „90 
Prozent Prozessleute“, im Ge-
gensatz zu anderen Messen, wo 
vielleicht das Hemdsärmelige im 
Vordergrund stehe. 

Aber nicht nur TGT war in Düs-
seldorf, der Teilbereich der Glas-

hebetechnik war sowohl gut 
vertreten als auch mit Neuhei-
ten gut bestückt. So zeigte unter 
anderem Smartlift vier neue 
Geräte, darunter den „1008“. Das 
Glashebegerät kann eine Tonne 
händeln, kommt selbst aber ge-
rade einmal auf 1.300 Kilo-
gramm. Mit der Smart Group 
war ein neuer Name am Start, 
und mit Quattrolifts ein Ausstel-
ler vom anderen Ende der Erde 
– Australien – mit dabei. Und in 
zwei Jahren steht das Comeback 
schon fest: Vom 20. bis 23. Ok-
tober 2020 findet die nächste 
Glasstec in Düsseldorf statt. �
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Anhängerkran
Böcker AHK 30/ 1500 KS

1,5 t
max 30 m
max 25 m

Abmessungen  
L:  9,36 m  B: 2,38 m   H: 2,53 m
Abstützbreite max. ca. 5,87 m  
                               einseitig: 3,98 m 
Eigengewicht 3.500 kg

Ab sofort
im Vermiet-

programm

Arbeitsbühnen Hoffmann GmbH • Mannheimer Str.140a •  68753 Waghäusel 

Kundentreue 

Goeyvaerts’ 
Gottwald  

Nr. 15 

Konecranes hat einen weiteren Auftrag von 
Goeyvaerts R. aus Belgien erhalten. Der Vermie-
ter von Port Equipment und maritimen Kranen 
für den Umschlag im Hafen hat einen Gottwald-
Hafenmobilkran Modell 7 in der Variante G 
HMK 7608 bestellt. Der diesel-elektrische Kran 

bietet eine maximale Tragfähigkeit von 150 
Tonnen und eine Reichweite von bis zu 54 Me-
tern. Im November ist der Neuzugang im Hafen 
von Antwerpen angedockt. Es ist der 15. Gott-
wald-Kran des Unternehmens. CEO Rudi Goey-
vaerts erklärt: „Wir haben unsere Kranvermie-

tung im Jahr 2006 gestartet. Aufgrund des 
wachsenden Bedarfs an Twin-Lift-Hüben von 
Containern sowie im Schwergutumschlag benö-
tigen unsere Kunden zunehmend größere Kra-
ne.“ �
� 
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  Anderthalb Jahre Dauereinsatz haben sechs spitzenlose Obendreher im belgischen Turnhout 
vor sich. Der niederländische Vermieter Stravers Torenkranen setzt zwei CTT 332-16 und vier CTT 
231-10 bis 92 Meter Höhe ein, um ein Museum und mehrere Wohnhäuser zu errichten. 

39 und 48 Meter

XL-Booms für Xtra
Das niederländische Vermietunternehmen Xtra 
Materieel legt Wert auf extragroße Bühnen. 
Frisch im Mietpark eingetroffen sind zwei Te-
leskoparbeitsbühnen von JLG, eine 1200SJP 
und eine 1500SJ; ausgeliefert durch den hol-
ländischen Händler des Herstellers: Riwal. Die 
1200SJP bietet knapp 39 Meter Arbeitshöhe, 
wobei die 1500SJ das Ganze noch um etwa 
neun Meter toppt und bis fast 48 Meter rauf-

fährt. Die Boomlifte bieten Reichweiten von 
23,5 beziehungsweise 25 Metern. 
Xtra Materieel wurde 1998 gegründet und ist 
ein Vermietunternehmen mit bunt gemischtem 
Angebot für die Baubranche, das von Bran-
chenroutinier Erik Westerhof geleitet wird und 
seinen Sitz in Rotterdam hat. Vermietet werden 
unter anderem Raupenarbeitsbühnen, Minikra-
ne, Teleskoplader, Bauaufzüge und Gerüste.�

Sauberer Sprit 
Riwal stellt seine Flotte in den Niederlanden 
auf Shell GtL (Gas to Liquids) um. GtL-Kraft-
stoff wird aus Erdgas hergestellt und soll sau-
berer verbrennen als herkömmlicher Diesel, 
was zu geringeren Emissionen von Partikeln, 
Schwefel und Stickoxiden führt. Der Kraftstoff 
ist zudem geruchlos und biologisch abbaubar. 
Riwal sagt, dass es zur Verbesserung der Luft-
qualität vor Ort und zum Wohlbefinden seiner 
Mitarbeiter und ihres Arbeitsumfeldes beitra-
gen will. Alle Dieselmaschinen von Riwal in 
den Niederlanden werden künftig mit Shell 
GtL-Kraftstoff versorgt. Country Manager Jo-
han van Klinken meint: „Unser oberstes Ziel ist 
es, unseren Kunden die umweltfreundlichste 
Arbeitsbühnenflotte im ganzen Land anzubie-
ten.“ � 

Fisch im Wasser 
In Harlingen in Friesland ist ein Brunnen mit 
der Form eines Pottwals per Kran zu Wasser 
gelassen worden. Er ist Teil des Projekts „11 
Fountains“, das in elf friesischen Städten je-
weils einen neuen Brunnen realisiert. Die le-
bensgroße Pottwal-Reproduktion aus Kunst-
stoff und Beton wurde von einem Sennebogen 
1100 E an Ort und Stelle gehoben. Gestaltet 
wurde er von den kubanischen Künstlern Jen-
nifer Allora und Guillermo Calzadilla. � 

Panorama

Ironie der Geschichte: Der niederländische Ar-
beitsbühnenvermieter und -händler Gunco 
feiert dieses Jahr sein 50-jähriges Bestehen – 
und wird zugleich namenstechnisch „beer-
digt“. Der Name Gunco ist seit November ad 
acta gelegt: Er macht Platz für Mateco. Gunco 
gehört bereits seit 2011 zu TVH, der Konzern-
mutter des Stuttgarter Vermietunternehmens. 
In einer Mitteilung an die Kunden heißt es: 
„Unser 50-jähriges Jubiläum ist ein Meilen-
stein in unserer Geschichte. Aber was wäre 
der nächste Schritt? Für uns ist der Fall klar: 
Wir gehen weiter – rauf!“ Mit Mateco setze 
man auf einen „kraftvollen europäischen Na-
men“, der für Qualität und Innovation in 
zwölf Ländern stehe. Und für 35.000 Ver-
mietmaschinen. � 

,,11 Fountains“ 

Zum 50. Jubiläum

Schluss  
mit Gunco
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Jetzt schlägt’s 13: Die Hörmann 
Schweiz AG hat über die Firma 
SkyAccess drei neue Skyjack-Elek
troscheren bezogen. Es handelt 
sich um das Acht-Meter-Modell 
SJIII 3220; zwei Ersatzbeschaffun-
gen und eine zusätzliche Bühne. 
„Sehr robust und extrem war-
tungsfreundlich, genau das Richti-
ge für unsere Montage- und War-

tungsarbeiten an den Industrieto- 
ren,“ findet Kundendienstleiter Pa-
trik Hostettler (Mitte) von Hör-
mann. Und Lukas Bielser (l.) von 
SkyAccess fügt hinzu: „Dies sind 
bereits die Bühnen Nr. 11, 12 und 
13, welche das Unternehmen bei 
uns bezieht. Nun stammen alle 
Bühnen der Hörmann-Flotte vom 
kanadischen Hersteller Skyjack.“

Ein Jahr nach dem Verkauf „sei-
ner“ 2004 gegründeten Hubitec 
AG an die Firma Ruthmann ist der 
ehemalige Hauptaktionär und Ge-
schäftsführer Roger Wagner aus 

dem Unternehmen ausgeschie-
den. Zu den Gründen wurden kei-
ne Angaben gemacht. Der Aus-
stieg auf Ende September sei 
geplant gewesen, hieß es ledig-

lich. „Wir danken ihm ausdrück-
lich für seine jahrzehntelange, er-
folgreiche Tätigkeit“, lässt die aus 
der Hubitec AG hervorgegangene 
Ruthmann Schweiz AG verlauten. 

Wohin ihn sein Weg führt, bleibt 
offen. Als Ansprechpartner stehen 
nun (v. l.) Roger Löhrer sowie ganz 
neu Roger Strässle und Jonjo Fo-
ley bereit. � 

Scheren-Trio  

Hörmann stockt auf 

Panorama

Mit einer Höhe von mehr als drei 
Metern gilt die größte der insge-
samt fünf Glocken des neuen or-
thodoxen Kirchenbaus in Bukarest 
als größte schwingende Kirchen-
glocke weltweit. Eingehoben wur-
de das 25 Tonnen schwere Geläut 
mit einem LTM 1500. Vor kurzem 

folgte der Hub der 96 Tonnen 
schweren Kuppel mit einem LR 
1600 Raupenkran – gerüstet mit 
505 Tonnen Ballast. Zum ersten 
Mal erklangen die Glocken bei der 
Einweihung der Kathedrale am 25. 
November – auch dank Felbermayr. 
� 

Monumentaler Hub  

Weltgrößte Kirchenglocke 

  Kundennähe: Flott aus Lieboch in der Weststeiermark hat sich 
einen Ruthmann „Steiger“ TB 270 zugelegt; das fünfte Fabrikat der 
Firma im Fuhrpark von Flott. Franz Knopper (l.) von Ruthmann Ös-
terreich hat die Bühne an Flott-Geschäftsführer Bernd Stroißnigg 
übergeben. Beide Firmen trennt nur ein Kilometer. �

Roger Wagner  
ausgeschieden 

Ruthmann 
Schweiz  
sortiert sich 
neu 



Panorama

Groß aufgemacht: Bobcat hat in 
Halle sein neues Vertriebs- und 
Ersatzteilzentrum für Europa, den 
Nahen Osten und Afrika eröffnet. 
Das Areal mit 43.000 Quadrat-
meter Fläche liegt unweit des 
Leipziger Flughafens und beher-
bergt 150.000 verschiedene Er-
satzteile und Komponenten. 

Im Flow: Manitou steigert seinen 
Gesamtumsatz in den ersten neun 
Monaten um 17 Prozent auf 1,36 
Milliarden Euro. Geografisch be-
trachtet legt Nordeuropa mit +25 
Prozent am stärksten zu. 

Das japanische Unternehmen Ta-
dano hat bei stagnierenden Um-
sätzen niedrigere Gewinne im 
ersten Halbjahr ausgewiesen. Der 
Vorsteuergewinn sank um 32 
Prozent auf 5,7 Milliarden Yen 
(44 Millionen Euro). 

Hartes Quartal für Terex Cranes: 
Der Gesamtumsatz für die ersten 
neun Monate verbesserte sich um 
neun Prozent auf 950,5 Millionen 
US-Dollar. Der Betriebsverlust des 
Unternehmens rutschte von 16,8 
Millionen im Vorjahr auf 36,1 
Millionen Dollar in diesem Jahr. 

Anders Genie, das durchweg Po-
sitives vermeldet: Der Umsatz 
steigt um 25 Prozent auf 2,02 
Milliarden Dollar, und der Be-
triebsgewinn schnurrt um 67 
Prozent auf 234,6 Millionen US-
Dollar nach oben. 

Riwal übernimmt den exklusiven 
Vertrieb für JLG-Bühnen in den 
Balkanstaaten Kroatien, Slowe
nien, Bosnien-Herzegowina und 
Montenegro einschließlich Schu-
lungen und Serviceleistungen. 

Der französische Arbeitsbüh-
nenvermieter Accès Industrie 
schluckt den Mitbewerber Ma
telev, der neben Bühnen auch 
Stapler und Teleskoplader im 
Programm führt. Mit 800 Miet-
maschinen und Sitz in der Loire-
Region erzielt der Betrieb 7,5 Mil-
lionen Euro Jahresumsatz. 

Dreierpack gebündelt: Zum 1. Ok-
tober 2018 hat die im badischen 
Dettenheim ansässige Schwab 
GmbH mit der Schwab Baukran-
service GmbH und der Schwab 
Steinbock GmbH fusioniert. Das 
neu entstandene Unternehmen 
setzt mit 110 Mitarbeitern rund 
30 Millionen Euro im Jahr um 
und will nun den überregionalen 
Markt anpeilen. 

Palfinger muss seine Zahlen für 
2017 in Bezug auf das Eigenkapi-
tal berichtigen. Das Ausmaß der 
Korrektur könnte dem Konzern 
zufolge zwischen 75 und 80 Milli-
onen Euro liegen. Zudem schlägt 
die Restrukturierung in Nordame-
rika und im Marinebereich aufs 
Ergebnis durch. Bei gestiegenem 
Umsatz verringert sich das Ergeb-
nis leicht um 4,4 Prozent. 

Bei Haulotte geht der Umsatz 
im 3. Quartal um 25 Prozent 
rauf auf 128,5 Millionen Euro. 
Mit 364,8 Millionen Euro ent-
fällt der Löwenanteil auf den 
Verkauf von Neumaschinen. 

Doppelt gut für Deutz: Der Köl-
ner Motorenhersteller wird qua 
Gerichtsurteil wieder vom Zulie-
ferer Neue Halberg Guss beliefert 
und freut sich über steigenden 
Absatz. Zwischen Januar und Sep
tember klettert der Umsatz um 
18,7 Prozent auf 1.297,3 Millio-
nen Euro, das operative Ergebnis 
auf 46 Millionen Euro. 

Im November hat Ruthmann sei-
nen Neubau direkt gegenüber 
der bisherigen Servicestation in 
Borkheide eröffnet – und zu-
gleich 25-jähriges Jubiläum des 
Standorts gefeiert. Mit zwölf Re
paratur- und Montageplätzen ist 
die Kapazität nun doppelt so 
hoch. 

Die australische Vertriebs- und 
Servicegesellschaft der Firmen-
gruppe Liebherr übernimmt zum 
1. Januar 2019 die Geschäftsak-
tivität und sämtliche Mitarbei-
ter von Morrow Equipment Co. 
L.L.C. in Sydney, Brisbane und 
Wellington – seinen Händler und 
Serviceanbieter für Australien 
und Neuseeland. 

Positive Entwicklung für Wa-
cker Neuson, nur die Profitabili-
tät leidet: Der Umsatz steigt im 
3. Quartal um zehn Prozent auf 
416 Millionen Euro steigern, da 
die Nachfrage in Europa und 
Nordamerika hoch bleibt. Das 
Ergebnis stagniert bei 41 Millio-
nen Euro. Belastend wirkten ge-
stiegene Materialpreise und Lie-
ferengpässe. 

Reichweite vergrößert: Time Ma
nufacturing / Versalift hat den 
Brückeninspektionsspezialisten 
Aspen Aerials aus den USA über-
nommen sowie die beiden Firmen 
O.G. Hughes & Sons und MAP 
Enterprises, bisherige Versalift-
Händler, die stark im Südosten 
der USA vertreten sind. Daraus 
wurde Versalift Southeast ge-
formt. 

In Rekordlaune: Der US-Herstel-
ler JLG macht die Umsatzmilli-
arde in einem Quartal voll und 
verdoppelt seinen Gewinn. Im 
Gesamtjahr lag der Umsatz 3,78 
Milliarden Dollar um ein Viertel 
höher. Zwei Milliarden davon 
entfallen aufs Bühnengeschäft, 
knapp eine Milliarde auf Tele
stapler. Ergebnis und Gewinn le-
gen kräftig zu. Auch der Auftrags-
bestand hat sich verdoppelt.

Die Firma Hees + Knoll Dach-
technik aus Holzappel bei Lim-
burg an der Lahn hat sich erst-
malig für einen „Steiger“ aus 
dem Hause Ruthmann ent-
schieden, einen T 330 mit 33 
Meter Arbeitshöhe und einer 
seitlichen Reichweite von gut 
21 Metern. � 

Karsten Haahr von der Firma KH-
Lift hat im September erneut ein 
Denka-Neugerät übernommen; 
diesmal einen DL18. Manfred 
Rothlehner vom deutschen Her-
steller überreichte die Bühne. 
KH-Lift hat seinen Sitz in Vejle in 
Dänemark, dem „Mutterland“ der 
Marke Denkalift.  � 
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Panorama

Schon getestet?

DINO 230VT
Einfach besser!

100% up to the job

• Für den harten Vermietalltag konzipiert
• Nach höchsten Qualitätsstandards gefertigt
• Benutzerfreundlich: Home- & Memoryfunktion sowie 

automatische Nivellierung als Standardausstattung

Zentralruf Deutschland +49 (351) 89 75 50-0
Österreich  +43 (1) 769 30 69

HEMATEC Arbeitsbühnen GmbH
www.hematec-arbeitsbuehnen.de

Händler für Deutschland, Österreich, Kroatien:

Erfahren Sie mehr auf: 
www.dinolift.com

MIT FACHBEREICH

ENERGIE

15. – 17. Februar
Gießen · Hessenhallen
täglich 10 – 18 Uhr

Hessens größte Baumesse
2019
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▪  Sie suchen den Weg nach oben? 
Vermietung und Verkauf von Hebebühnen 
und Hubwagen.

▪  Die Ausstattung für den Heimwerker 
Hier finden Sie Werkzeuge, Baugeräte und Kräne.

▪  Erweitern Sie Ihr Repertoire 
Informieren Sie sich über Baumaschinen und Arbeitsbühnen.

▪  Die eigenen vier Wände 
Den richtigen Ansprechpartner aus der Region finden.

 Messe Giessen GmbH · Tel. 0641 962160 · bauexpo@messe-giessen.de U
N
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www.messe-bauexpo.de

Wenn für Sie Zuverlässigkeit und Sicherheit bei jedem Vorhaben erste 
Priorität haben, sind Sie bei uns genau richtig. www.skyaccess.ch

Bekannt für Qualität auf höchstem Niveau.

Der verlängerte Arm für Ihr Business

7. – 10.2.2019 Messe Luzern

Besuchen Sie unseren
Stand A42 in der Halle 02
an der BAUMAG in Luzern. 
Wir freuen uns auf Sie!
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Panorama

Die Anton Schick GmbH einen neuen Liebherr LTM 1250-5.1 und damit ein neues Flaggschiff. „Damit haben wir den stärksten verfügbaren 
5-Achser in unserem Fuhrpark“, meint Geschäftsführer Anton Schick zufrieden. Das Unternehmen mit Sitz in Bad Kissingen setzt den 
250-Tonner für größere Projekte im Betonfertigteilbau ein.� 

Die im Mainfränkischen und im 
Rhein-Main-Gebiet verwurzelte 
Adam GmbH ist vom niederlän
dischen Vermietunternehmen Ri-
wal übernommen worden. Grün-
der und Geschäftsführer Markus 
Adam wird den Übergang seines 
Unternehmens bis Ende 2018 „be-
gleiten“, heißt es vonseiten Ri
wals. Die Holländer hatten im 
vergangenen Jahr Afi übernom-
men. Jetzt kommt Riwal auf zwölf 
Standorte in Deutschland. �  
� 

Nach AFI jetzt Adam

Riwal  
kauft zu 




