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54 MASCHINEN

LKW-BUHNEN

HEMATEC MIT ISOLI

Hematec nimmt die LKW-Biihnen von Isoli ins Programm. Die Hintergriinde beleuchtet Alexander Ochs.

Werk und Firmensitz in Fontaniva
bei Padua, Region Veneto

Vertriebspartner des italienischen LKW-Biihnenbauers Isoli fir

dendeutschen wie auchfiirden 6sterreichischen Markt. Hematec
erganzt und erweitert damit sein Portfolio, obwohlsich ja bereits seit
vielen Jahren die LKW-Biihnen von Safi, ebenfalls aus Italien, im Ange-
bottummeln. Das wurde allerdings niean die grof3e Glocke gehangt. Das
Arbeitsbihnenprogramm von Dinolift aus Finnland - mittlerweile auch
ins Segment der LKW-Bihnen eingestiegen - ist schon lange fester Be-
standteil des Portfolios. Hinzu kommen die Helix-Teleskopmastbihnen
und der Fahrzeugbau von Gefas, das zu Hematec gehért.

D asDresdner Unternehmen HematecArbeitsbiihnenwird ab sofort

Die Grindung von Isoli ist eine typische Nachkriegsgeschichte:
Fir den Wiederaufbau wurden Fahrzeuge und Transporter ben6tigt,
welche Isoli dann entsprechend umbaute. So reklamiert der Betrieb
die Entwicklung der ersten Kippaufbauten der Nachkriegszeit fir sich.
1952 baute man eines der ersten hydraulisch angetriebenen Karussells
ebenso wie den ersten Kran: zwélf Tonnen Traglast, Motor Muzzi. Viele
Jahrzehnte lang wachst die Firma. Dreiseitenkipper und Abschleppfahr-
zeuge werden auch gefertigt. 1979 baut das Unternehmen seine erste
Hubarbeitsbiihne.

Heutzutage bietet Isoli knapp 20 LKW-Arbeitsbihnen an. Im
3,5-Tonnen-Sektor sind es im Teleskopbereich fiinf Modelle von 13,5
bis 22,6 Metern, dazu drei Korbgerate zwischen 16 und 20 Metern so-
wie Gelenkaufbauten von 20 bis 28 Metern, zum Teil ebenfalls mit Jib
(erkennbaram ,J"in der Typenbezeichnung). Dazu gesellen sich ein
27-Meter-Gerat und das Flaggschiff PTJJ 36.29 mit 35,6 Meter Arbeits-
hohe, 29 Meter maximaler Reichweite und 400 Kilogramm Korblast.

Der italienische Hersteller, der dieses Jahr sein 75. Jubildum feiert,

war bislang auf dem deutschen Markt kaum aktiv und hat nur wenige
Kunden direkt betreut. Isoli setzt nun also auf Hematec, und Hematec

ISOLI: DATEN & FAKTEN

GRUNDUNGSJAHR: 1946

ANZAHLMITARBEITER: 130

FLACHE: 16.000 m2 Halle plus
21.000 m? Freigelénde

HAUPTSITZ & WERK: Fontaniva bei Padua
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Isoli hietet ein breites
Programm an LKW-Biihnen

setzt auf Isoli. Darin liegt groBes Potenzial, meinen beide Akteure. Ha-
ben sich dazweigefunden? Andreas Hanel erklart:, Als Traditionshand-
ler fir Anhdngerarbeitsbiihnen freuen wir uns sehr, dass wir nun auch
im Bereich der LKW-Arbeitsbiihnen wiederrichtigangreifen kdnnen. Mit
Isolihaben wir nach langer Suche einen Partner gefunden, deraufgrund
seiner jahrzehntelangen Erfahrung, seinem breiten Produktspektrum
und seinem stetigen Streben nach Verbesserung und Optimierung
unseren hohen Anspriichen an einen Lieferanten gerecht wird."” Der
Geschaftsfihrer von Hematec fiigt an: ,Daher haben wir uns mit Isoli
zusammengetan, um als Hematec den Vertrieb der Isoli-Produkte in
Deutschland und Osterreich voranzubringen.”

Michele Hillebrand, in den 90ern bei Terex und spater auch bei CTE
und Rosenbauertatig, jetzt Verkaufsleiter Mitteleuropabeilsoli, erganzt:
Jsoliist zwar ein Unternehmen mit 75 Jahren Erfahrung im Bereich der
hydraulischen Hebegerate auf LKW und in Italien ein flihrender Anbie-
ter von LKW-Arbeitsbiihnen, war aber In Deutschland und Osterreich in
den letzten Jahren nur im Direktvertrieb tatig. Aufgrund zunehmender
Kundennachfragen waren wir daher auf der Suche nach einem potenten
Vertriebspartner, der einen flachendeckenden Vertrieb und Service fir
unsere Produkte gewdahrleisten kann.”

Erist sich sicher, dass die Zusammenarbeit von Erfolg gekront sein
wird. ,Mit Hematec konnten wir nun auf einen Schlag diese Ziele sowohl
fiir Deutschland als auch fiir Osterreich erreichen. Mit langjahriger Er-
fahrung und einer umfassenden Marktdurchdringung haben wir mit der
Firma Hematec den Idealen Partner fiir den Ausbau unserer Tatigkeiten
in der wichtigen D-A-Region gefunden und sind zuversichtlich, dass wir
mittelfristig bis zu zehn Prozent Marktanteile im 3,5-Tonnen-Segment
erobernkdnnen.”Und Andreas Hanelschiebt nach: ,Wirgehen hochmo-
tiviertin die anstehende Zusammenarbeit und werden in Kiirze von uns
héren lassen - Stichwort Karlsruhe.” [ ]

HEMATEC: DATEN & FAKTEN

GRUNDUNGSJAHR: 1995

ANZAHL MITARBEITER: 37

STANDORTE: DRESDEN, BERLIN-NORD, GOTTINGEN,
STUTTGART-OST, WIEN

SERVICEFAHRZEUGE: 10

PRODUKTE: DINOLIFT, ISOLI, SAFI GEFAS





