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wMEHR SICHERHEIT FUR IHREN ERFOLG

Maligeschneiderte Versicherungskonzepte zu TOP-KONDITIONEN
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Durch jahrelange Zusammenarbeit mit Unternehmen und Verbdnden der Branche
und durch die Belreuung zahlreicher Arbeitsbidhnen-, Baumaschinen- und
Kranvermieter kennen wir das Haftungspotential und haben besonders umfangreiche
und Zugleich kostengunstige Versicherungskonzepte entwickeilt,

Wer wir sind

Wir sind ein Obermegional tatiger Versicherungsmakler, der bundesweit Untemehmen
aus Industrie, Handel, Handwerk und Gewerbe in allen Versicherungsfragen betreut.
Oherstes Gebol unserer Firmenphilosophie ist es, unsere Mandanlen unabhingig,
neutral und kompetent zu beralen.

MASCHINEN - SPEZIAL - POLICE

Linsere seil 12 Jahren erproble MASCHINEN-SPEZIAL-POLICE fir Arbeitsbiihnen-
vnd Baumaschinenvermieter isl aing Umsatzpolice und umfasst alle zum Mietpark
gehdrenden Maschinen und Geréte. Fremdanmietungen und Handelsware kann
eingeschlossen werden, Zu den Allgemainen Bedingungen (ABMG) haben wir zahlreiche
Deckungserweiterungen und Leistungsverbesserungen flir den Schadenfall
eingeschlossen. Der Verwaltungsaufwand ist minimal. Eine jahrliche Umsatzmeldung
und die jahrliche Uberprifung anhand eines Maschinenverzeichnisses garantieren
optimalen Versicherungsschulz bai minimalem Aufwand.

Schnelle Hilfe im Schadenfall

Jeder Schaden ist mit einer Menge Arger
verbunden. Gut zu wissen, dass Sie in einem
solchen Fall mit geiner professionellen und

intensiven Unterstiitzung rechnen knnen. Wir ) -

kimmern uns um die Abwicklung des ~ e B Versicherungsmakler
schadens und helfen bei der Auswahl eines A | 4 Matthias Morneweg
geeigneten Sachverstindigen. Unser Ziel ist s s il 1 . GmbH i Gr.

eine_ schnelle und unkomplizierte Schaden- off -y Stettiner Str. 31
abwicklung . ] 34225 Baunatal

Sparen Sie Zeit und Geld durch die Delegation . ’__ﬁ :e":_ggg 211 - gg 11; ';2
lhrer Versicherungen an uns ol Fax: )

Rufen Sie uns an, wir beraten Sie gern. Info@VMM-Morneweg.de

www.VMM-Morneweg.de



MENSCHEN

Durchdachte Finanzspri

Nur wenige Unternehmen sind in der

ine ganze Reihe
EVO“ Anbietern | age, neue Maschinen komplett aus

ihren Kunden
halten attraktive
Finanzl6sungen
vor. Grundsétzlich
gibt es neben der
bloen Aufstockung
von Krediten der
Hausbank  weitere
Finanzierungsmo-
glichkeiten. Speziali-
sierte so genannte
Objektfinanzierer stel-
len neben der Bonitét
des Unternehmens
vor allem die Ma-
schine selbst in den

dem laufenden Betrieh, also dem
~Cashflow”, zu hezahlen. Da
aber die neuen Maschinen
auchihren Ertrag erstin den
folgenden Jahren erwirt-
schaften werden, ist die
durchdachte Finanzierung
der Neuanschaffung iiber
einen  iiberschaubaren
Zeitraum durchaus eine ver-
niinftige Vorgehensweise,

meint Carsten Sacher.
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der Maschinen starkt dabei héufig auch
die Beziehung des Kunden zum Finanzie-
rer - schlieSlich ist auch der Hersteller an
einer langfristigen Partnerschaft mit seinen
Kunden interessiert.

Vordergrund  der
Betrachtung. Im
Gegenzug dazu

verzichten sie meist auf weitergehende Sicherheiten, wie sie
héaufig bei der Hausbank in Form von Immobilien oder durch
Teile des privaten Vermogens des Unternehmers hinterlegt sind.

Hier bieten insbesondere diejenigen Finanzierer einen Vorteil,
die mit dem Hersteller der Maschinen kooperieren. So arbeitet zum
Beispiel JLG Financial Solutions eng mit Finanzierungspartnern
zusammen, die unter anderem auf die Anforderungen von Arbeits-
biithnenvermietern besonders gut eingehen. Durch die Kooperation
kennt der Partner die JLG-Maschinen sehr gut und hat im ,,Fall der
Félle" die besten Moglichkeiten, Maschinen im Gebrauchtmarkt zu
verduf3ern. Fir den Kunden bedeutet dies eine hohere Flexibilitét bei
der Kreditgenehmigung, aber haufig auch gtinstigere Konditionen
gegentiber anderen Anbietern. Mit dieser zusétzlichen Finanzierungs-
option starkt der Unternehmer zudem seine Position gegenuber der
Hausbank, aufSerdem wird die Unternehmensfinanzierung auf eine
breitere und damit in der Regel sicherere Basis gestellt.

Bei der Auswahl des Finanzierungspartners darf man nattirlich
nicht auer Acht lassen, dass es sich hier um sensible betriebliche
Themen handelt. Die Beziehung zur Hausbank ist von grofster
Bedeutung fiir ein Unternehmen, und auch der Finanzierer fiir
Maschinen sollte ein verldsslicher und leistungsféhiger Partner sein.
Die Kooperation eines Finanzierungspartners mit dem Hersteller

datraPORTAL

Keine Standardlésung

Das Finanzierungsangebot deckt dabei die gesamte Palette von
der reinen Kreditfinanzierung tiber Mietkauf bis zum Leasing ab. Die
Entscheidung, welche Form fiir ein Unternehmen am besten geeig-
net ist, hangt von vielen individuellen Faktoren ab. Haufig ergibt sich
erst im Gesprach mit dem Kunden die entscheidende Idee, wie eine
Finanzierung flexibel auf betriebliche Gegebenheiten eingehen kann.

Jeder Unternehmer setzt zudem eigene Prioritaten und hat
bestimmte Ziele flr die betriebliche Entwicklung. So kann die
Finanzierung einer Maschine beispielsweise ein hohes Sicher-
heitsdenken umsetzen, die Summe der Gesamtzahlung redu-
zieren oder auch die gesamte voraussichtliche Nutzungsdauer
der Maschine abbilden - fiir jede Anforderung wird die jeweils
optimale Finanzierung anders
aussehen.

Kurzum: Firr Finanzierungen
gibt es meist keine ,,Standard-
l6sung® - individuelle Faktoren
miissen erst im Gesprach mit
dem Kunden erkannt und dann
umgesetzt werden. K&B

Carsten Sacher
ist Country Manager
Germany,

JLG Financial Solu-
tions.

Elecdatra

immer wissen was passiert

Elecdatra GmbH  Tel: +49 (0) 27 43 - 93 53 833

www.elecdatra.de
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